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producto. Es lo que pasé con el mercado de los yogures al presentar

) Se pueden satisfacer nuevas necesidades agregando cualidades a un
nuevas lineas para reforzar las defensas o para el transito lento.

HERRAMIENTAS
EMPRENDEDORAS

DE UNA
BUENA FABRICA DE IDEAS

- Hay muchas formas de unos 10 minutos para anotar
trabajar para que unaidea en un papel todas las ideas
surja y prospere como que se le ocurran. Luego,
proyecto. Pero hay una cada uno lee sus ideas al
técnica muy sencillay resto y se anotan todas las
efectiva que tenés que tomar ideas juntas. Las ideas no son
en cuenta: la Tormenta de evaluadas ni juzgadas: todas
Ideas. pueden ser buenas.

NACE UN NEGOCIO T pama

a un grupo de personas los participantes tratan de
para que produzca ideas seleccionar las ideas con
originales y con rapidez. mayor potencial. Para ello,

Todo emprendimiento se Para ello se retinen socios es preciso evaluar el tamafio

inicia a partir de buenas potenciales, amigos, o del mercado, cuanta plata

ideas, pero éstas no familiares y se les informa se necesita para iniciar el
surgen de la nada. Las para qué e_-sfcén reunidos. emprc_andimiento, entre otras
buenas ideas son producto Cada participante se toma cuestiones.

de una buUsqueda, de

cuestionarse, de ser

inquieto, disconforme, de

compartir conocimientosy

experiencias.

Sisos un buen

emprendedor, tenés que Tomar uno
buscar en todo momento o varios

elementos de

la forma de hacer algo
un productoy

diferente, de hacerlo mejor,
de otra forma. En esa
buUsqueda es que surgira tu
gran idea de negocio.

cambiarlo esun
buen recurso
para generar un
nuevo negocio.
Por ejemplo, al
chocolate se

le dio la forma
de bombones
para mejorar su
presentaciény
poder venderlo
mas caro.

Otra alternativa
es afladir un
nuevo elemento
al producto,
manteniendo

el resto. Adadir
un palitoa

un caramelo
dio origen al
chupetin.

% El proceso de bUusqueda de una idea no termina en la propia idea: después viene el largo camino de darle forma



Emprendedor es aquel que
transforma su vida y su entorno,
alguien que vamas-alld de sus limi-
taciones, un sonador, es alguien
que esta dispuesto a poner manos
a la obra y agregar valor, muchas
veces sin contar con los recursos
necesarios.

Hablar de emprendedores es ha-
blar de suefios, de pasion, de ideas,
de innovacién, de motivacion. Ha-
blar de emprendedores es también
hablar de ideales, de valores, de
esfuerzo y de verdadera inclusion.

Antes que nada soy y seré siem-
pre un emprendedor. Desde nifio,
utilicé mi creatividad e ingenio pa-
ra hacer realidad mis ideas y a la
vez generar ingresos. Recuerdo
que a los 7 afios en las vacaciones
en las sierras de Cordoba, hacia
artesanias con nisperos y se las
ofrecia a los turistas que pasaban
por la casita que alquildbamos. Mi
vida siempre estuvo guiada por un
fuerte espiritu emprendedor, una
pasion que me llevo a experimen-
tar campos muchas veces descono-
cidos. En el camino tuve muchos
tropiezos y cada uno me dejé una
enseflanza; tuve miedos, pero
siempre los superé con fuertes con-
vicciones.

Consolidada mi actividad empre-
saria, comencé a trabajar por el
emprendedorismo, primero cola-
borando en instituciones y luego
creando, junto a otros, una Funda-
cion que ayuda a emprendedores a
cumplir sus suefios. Para ello con-
vocamos a muchos empresarios a
sumarse para transferir sus expe-
riencias y su conocimiento, para
ser mentores y benefactores.

Ese espacio transformador de
ideas en proyectos y de emprende-
dores en empresarios, sumado al
de muchas otras organizaciones,
ha logrado desarrollar en Cérdoba
el mds importante ecosistema em-
prendedor del pais. En éste se po-
tencian Instituciones de apoyo em-
prendedor y cultura del trabajo,
camaras empresarias, universida-
des y otras asociaciones que traba-
jan articuladamente junto al Go-
bierno de Cérdoba y muchos muni-
cipios.

Fue en el 2011 que el Dr. José
Manuel de la Sota me convocé para
liderar el Ministerio de Industria,
Comercio y Mineria y juntos decidi-
mos crear la primera Secretaria
Pyme y Desarrollo Emprendedor
del pais.

A partir de esta maravillosa
oportunidad se creé primero el
programa “Emprender desde mi
localidad”, para trabajar sobre
los 427 municipios y jefaturas co-
munales de la provincia para que
los jévenes no se vayan de sus
pueblos.

Y ahora estamos presentando el
programa “Emprender desde mi
barrio”, que tiene como objetivo
llegar a todos los barrios de Cérdo-
ba fomentando la cultura del tra-
bajo a través de animarse a em-
prender, de aprovechar las venta-
jas comparativas que generan es-
tos programas y explotar las habili-
dades competitivas que pueda de-
sarrollar cada uno.

Es la historia de muchas empre-
sas que se construyeron desde aba-
jo, nacieron en la mente de un em-
prendedor y fueron pequefias an-

tes de convertirse en grandes. Asi

nacieron Arcor, AGD y Alladio en-
tre otras y seguramente ya estdn

y comprobar que es viable.
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CORDOBA,
EL PAIS DE LOS «e

PALABRA
ESPECIALIZADA

JORGE

Es el creador de
la Fundacién
E+E, de apoyo a
emprendedores
cordobeses. En
2011 asumid
como Ministro
de Industria,
Comercioy
Mineria de la
Provincia de
Cérdoba.

EMPRENDEDOR ES AQUEL QUE TIENE LA CAPACIDAD DE CREAR IDEAS,
DARLES FORMA, CONSEGUIR RECURSQOS Y PONER TODA SU VOLUNTAD
PARA DESARROLLARLAS Y CUMPLIR CON SUS OBJETIVOS.

en gestacion empresas que en el
futuro serdn como éstas.

Sabemos que en cada barrio hay
muchas personas con ideas inge-
niosas y hay muy buenos proyectos
a los cuales hace falta darle forma
y a veces no sélo alcanza con ani-
marse y pasar a la accién, también
es necesario crear escenarios para
que las cosas ocurran.

Para todos ellos creamos “Em-
prender desde mi barrio”, para
crear esos escenarios y brindarles
herramientas y asistencia técnica,
para poder vincularlos con el aba-
nico de instituciones y Ong’s que
apoyan a los emprendedores, para
articular con las organizaciones
que dan capacitacion y financia-
miento, para que sepan que no es-
tan solos.
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Ministerio de NDUSTRIA,
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“Emprender desde mi barrio”
nos permitird el desarrollo integral
de los emprendedores cordobeses
sobre la base sélida del ecosistema.
Tenemos la firme conviccion que
este programa cambiard vidas, ha-
ra que haya mds empresas y mas
trabajo para todos. Esta unién de
los sectores que se suman a este
proyecto nos brinda la oportunidad
de que se convierta en una verda-
dera politica de Estado.

Cérdoba lidera el futuro, porque
genera oportunidades, tiene clima
de negocios, posee un importante
entramado industrial y una gran
cantidad de Pymes y empresas fa-
miliares. Cérdoba es cuna de em-
prendedores y es la promesa de un
pais mejor, con posibilidades genui-
nas para todos. Los cordobeses me-

GOBIERNO DE LA
PROVINCIA DE

CORDOBA
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recemos mas y mejores oportunida-
des, tenemos el derecho de sonar y
de cumplir nuestros deseos y esta-
mos convencidos que es posible.

Cordoba es el pais de los suenos,
porque vemos la gran proyeccion
que hay en cada emprendedor,
porque creemos en ese potencial,
porque creemos en lo que son, pero
fundamentalmente en lo que pue-
den llegar a ser.

Creemos en tus suenos...

Creemos en vos.




EMPRENDEDORES
DELAVIDA

LA EDUCACION
COMO APUESTA

Guillermo Pedruzzi, fundador
del Colegio Secundario

y Parque Tecnolégico
Educativo Leonardo Da Vinci
de la ciudad de Rio Cuarto,
No quiso arriesgarse a vivir
cémodamente de una renta
segura y decidié destinar

su capital, tiempo y energia
a la experimentacién e
innovacién en la educacion
de nifios y jévenes.

Es un defensor de la
finalidad humanista de la
tecnologia, del trabajo como
creaciény aprendizaje, y de
la libertad como condicién
para la convivencia. En los
pasillos y en las aulas del
colegio es posible respirar
un ambiente provocativo
gque invita a desarrollar la
imaginacién y poner las
manos a trabajar para
resolver problemas de la vida
cotidiana. En las personas
que conforman el parque y
el colegio se manifiesta el
entusiasmo y el compromiso
necesarios para sostener sus
propios paradigmas.
Actualmente, esta
avanzando en la incubacién
de proyectos innovadores
como la produccién de
tricicletas eléctricas, en los
cuales trabajan alumnos,
docentes y egresados del
Colegio Leonardo Da Vinci,
demostrando que la ciencia,
la educacién y la produccién
deben estar intimamente
ligadas.
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JUAN ARDINI, DUENO DE ARVAL

JUAN

Empresa: Arval.
Planta: Villa Paez.
Empleados: 15.
Productos: 14
lineas de juguetes.
Produccién: 66
mil guitarras de
juguete al afio.
Ventas: En todo
el pais.

Contacto:
juanardini@arval.
com.ar

“;Y ahora? ;Qué hago?”, se pre-
gunto casi desesperanzado Juan Ar-
dini. La erisis de 2001-2002 lo habia
dejado sin trabajo como disefiador
grafico en una editorial, y las dos ju-
gueterias que habia abierto junto a
su madre para capear el temporal
habian terminado fundidas.

La cosa pintaba fea, muy fea. Pero
Juan no es un tipo que se deje vencer
asi nomds. Sobre la base de una idea
interesante y con mucho esfuerzo,
este cordobés que hoy pinta 43 anos
y algunas canas se arremangé y
creo, casi de la nada, una empresa
de guitarras de juguete que hoy, 10
afios después de aquella pregunta
incémoda, es lider en el mercado
nacional.

“Soy muy perseverante”, dice.
“Esa es la clave de mi éxito como
emprendedor”, y se apresta a con-
tarnos su historia.

Recoger el guante. Comenzaba
2004, y Juan se debatia entre la feli-
cidad que le provocaba su reciente
matrimonio y la fuerte preocupacion
de qué hacer con sunueva vida como
desempleado.

Poniendo a trabajar su cabeza co-
mo nunca antes, recordé de sus épo-
cas de frustrado duefio de juguete-
rias que el tinico proveedor de guita-
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UNAS DE
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SOBREPONIENDOSE A UNA SITUACION PERSONAL

MUY I,I)IFI'CIL Y COMENZANDO DESDE EL GARAJE DE SU CASA, ESTE
CORDOBES DE 43 ANOS LOGRO CREAR UNA FABRICA DE GUITARRITAS

rritas de madera que habia en Cor-
doba era un verdadero desastre. “No
tenfa un buen producto, no cumplia
con los pedidos y encima trataba mal
a sus clientes”, recuerda Juan.

Fue a partir de alli que puso las
barbas en remojo y, sin haber tocado
en su vida un serrucho, se puso a di-
sefiar el primer prototipo de una
guitarra de juguete. Su cunado,
hombre mds familiarizado que él con
las herramientas, lo ayudé en la pa-
triada. Un pequeiio alero con chapas
en el patio y lleno de trastos viejos
oficié de primera e improvisada
planta industrial.

DE JUGUETE QUE HOY ES LIDER EN EL MERCADO NACIONAL.

“Déndonos maia, adaptando algu-
nas herramientas de la casa, y
aprendiendo al tiempo que hacia-
mos, en 90 dias conseguimos fabri-
car las primeras 30 guitarritas”, re-
memora hoy casi con nostalgia, al
tiempo que recuerda haberle puesto
mucha atencién a la cuestion del di-
sefio de esos néveles juguetes.

Cada mafana, y a bordo de un
viejo Fiat Regatta cargado hasta las
manijas de guitarras, Juan partia
con destino a las localidades serra-
nas del Gran Cérdoba para ofrecer-
las a los negocios de articulos regio-
nales. De a poco, la cosa comenzaba

a funcionar. La esperanza renacia.

Solo, y a los gritos. Pero al poco
tiempo, Juan volveria a enfrentarse
a un desafio. Su cunado -y socio,
desde un comienzo- decide dar un
paso al costado para dedicarse de
lleno al manejo de la despensa fami-
liar. Y otra vez la bendita pregunta:
“¢Y ahora, qué hago?”.

“La disyuntiva era de fierro: dejar,
0 seguir yo solo para adelante. Y de-
cidi seguir”, cuenta, orgulloso. Mudé
los retazos de madera, las herra-
mientas y todos sus bartulos al gara-
je de su casa de barrio San Martin
Norte, y convocé a algunos vecinos
de la cuadra para que lo ayudaran.

Adapté las herramientas a una
mesa larga que hizo las veces de li-
nea de produccion, y largé de nuevo.
Ese primer afio, incursionando ya en
el canal juguetero, Juan y su equipo

de improvisados luthiers lograron
fabricar 3.135 guitarritas de juguete,
a las que bautizaron “Gauchitas”. A
esa altura, la incipiente empresa ya
tenia nombre y eslogan: Arval, “Ju-
gar esta bueno”.

El crecimiento de las ventas fue
tan metedrico que un afo mas tarde
debié alquilar un galpén a la vuelta
de su casa. “De alli en adelante, y
con todos los vaivenes de la econo-
mia, logré ir creciendo lenta pero
sostenidamente”, afirma el empren-
dedor.

Al afo siguiente fabricaron mds de
6 mil guitarritas, y asf la produccion
crecié y crecié hasta llegar a este
2013, con un volumen de ventas que
rozard las 70 mil unidades.

El gran salto. Juan recuerda como
un hito en la historia de su empresa
la primera participacion en la Feria
del Juguete de Buenos Aires, en
2009, donde logré hacer contacto
con los principales mayoristas jugue-
teros del pais.

Es que a partir de alli, los pedidos
aumentaron exponencialmente, obli-
gandolo a abrir un segundo espacio
de produccion. “Ni siquiera en los
momentos de mayor demanda dejo
de atender y cumplir con un pedido.
La buena atencién a nuestros clien-
tes es una premisa bdsica de mi ne-
gocio”, explica.

% “La apuesta de mi emprendimiento fue tomar algo que ya existia, y hacerlo mejor que antes”, comenta Juan Ardini, creador de Arval.

Asi, con una clientela mds definida
y segura, comenz6 a sumar produc-
tos a su portafolios, a los que siem-
pre les agregé un toque diferente a
los que habia en el mercado, como
una torre diddctica de bloques de
madera o un tejo infantil para jugar
dentro de la casa. También rescato
del olvido a los trompos y los baleros,
ofreciéndolos en un buen packaging,
al tiempo que se aventuré con sus
primeras guitarras de pldstico.

“Hemos transformado los juguetes
mads tradicionales y los hemos pues-
to en una gondola a competir con ju-
guetes mas modernos. Y para sor-
presa nuestra, la gente los recibié
muy bien”, explica Juan, incluyendo
en ese punto a una linea de dinosau-
rios de madera para armar que tam-
bién logré una aceptacién notable
por parte del publico.

Hoy, mds que asentado en su plan-
ta de Villa Pdez en la que da trabajo
a 15 personas, Juan sigue sofiando.
“Estoy viendo de comenzar a expor-
tar. Con la ayuda de la Agencia Pro-
Cordoba, estoy evaluando qué mer-
cados externos puedo abrir para mis
juguetes. Y lo voy a hacer”, dice
confiado. Y cémo no creerle: el hom-
bre, ya lo demostrd, tiene unas de
guitarrero.
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CONLASOLEY
LARGUIRUCHO

El afio pasado, la empresa
de Juan Ardini fue
seleccionada por Garcia
Ferré para fabricar los
juguetes que acompanaron
la nueva pelicula de

la compaiiia de dibus
animados: "Soledad y
Larguirucho".

“Fue un honor que nos
eligieran. Hicimos una
guitarra de plastico, un
rompecabezas y una torre
didactica”, explica.

Y aunque comercialmente
no fue un boom de ventas,
la experiencia es rescatada
por Juan como un gran
momento en la historia de
Arval. “Aprendimos que
asociandonos con otros se
pueden hacer cosas nuevas,
aprender y crecer”, destaca.

J
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cOMOLO
LOGRARON

TE FIRMO UN CHEQUE

ESTE JOVEN CORDOBES
ENCONTRO UN NICHO

DE MERCADO Y LANZO

UN NUEVO CONCEPTO:
UNA CHEQUERA DE
DESCUENTOS URBANA
PARA LAS AREAS DE
RR.HH. DE LAS EMPRESAS.

TuCheck nacié hace dos

afos de una charla que José
Domingo, que por entonces
vivia en Paris, mantuvo con

un amigo de Méjico. “Tenia en
mente lanzar una cuponera

de descuentos, y discutimos
cémo implementar un plan

de negocios”, dice este joven
emprendedor cordobés de
apenas 34 afos.

El concepto fue una “chequera
urbana” que agrupara
promociones, con un acento
en el disefio del producto,
agilidad y buen gusto. Después
de sacarle punta a la idea,
comenzd a contactar a las
marcas que ofrecerian los
descuentos, hasta conseguir 18
comercios de primera linea. “Lo
dificil —cuenta—, fue explicarles
gue se trataba de algo
parecido a algo que en realidad
no existia”. Pero le creyeron, y
lo acompanaron.

Sobre la base de mucho
esfuerzo, Juan recién logré que

DiacgDia

s diaadia.com.ar

su emprendimiento generara
beneficios un afio mas tarde.
La Fundacién E+E lo selecciond
para un plan de formacién, y

lo puso en contacto con otros
emprendedores.

El eje de su apuesta fue
ofrecerles la chequera a las
areas de Recursos Humanos
de las empresas, para que
éstas tercerizaran en TuCheck
los beneficios que les daban a
sus empleados. Hoy ya tiene a
40 compaiiias, entre grandes,
medianasy chicas.

“Con la chequera, logramos
crear valor para cuatro
segmentos: los comercios, los
sponsors publicitarios, las areas
de Recursos Humanosy, claro
estd, los empleados de esas
empresas”, detalla.

El joven explica que el principal
reto fue “profesionalizar” el
servicio, estando “a la altura” de
las exigencias de las empresas.
“Este es un negocio en el que
tienen que ganar todos, no

sélo yo”, asegura Juan, y mira
confiado para adelante.

TuCheck tiene hoy 12
puestos de trabajo, entre
directos e indirectos y

. oficinas en el centro.
~ CONTACTO
josed@tucheck.com




SALA DE NEONATOLOGIA

FIDE es una institucién sin
fines de lucro que tiene como
misién detectar, acompanar
y promover emprendedores
de la ciudad de Cérdoba.

Los proyectos seleccionados
acceden a su sistema de
incubacién, obteniendo la
Referencia Empresa Fide
(REF) a través de su Red de
Emprendedores.

Nacié en 1995 con el objetivo
de promover el desarrollo
econémicoy social local,
estimular proyectos
innovadores y facilitar la
investigacion y transferencia
de tecnologia a las
empresas. Al afio siguiente,
la Municipalidad de Cérdoba,
la Universidad Nacional de
Cérdobay la Universidad
Tecnoldgica Nacional
formalizaron su creacién.
FIDE realiza talleres en los
cuales brinda herramientas
basicas a los emprendedores
para iniciar sus proyectos.
Cada taller esta organizado
segln los temas principales
gue comprenden la actividad
emprendedora en su fase
inicial, hasta lograr la
formulacién de un plan de
negocios. Finalizada esta
etapa, se selecciona aquellos
proyectos con factibilidad de
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ACOMPANADOS

Sivas a abrir un
negocio, hay muchas
instituciones cordobesas
dispuestas a ayudarte.
Se trata de fundaciones,
organizaciones no
gubernamentalesy
asociaciones cuya

razén de ser es prestar
asistencia a los
emprendimientos en
formacion.

Algunas estan
especializadas en
asesoramiento
profesional, en
capacitaciony otras en
financiamiento. Podés
acudiraellas

y pedirles que te
ayuden en tus

ser incubados.

Los emprendedores inician el
proceso de pre-incubacion,
que consiste en la ejecucion
del plan de negocios inicial y
demostracién de habilidades
emprendedoras en un lapso
de tres meses. Al cabo de este
proceso, deben contar con el
primer producto, prototipo

o cliente y adecuar el plan

de negocios al proceso de
incubacion.

Entre 1998y 2010, FIDE
acompand a 108 proyectos
innovadores. Trece de ellos se
consolidaron como empresas,
generando 426 puestos

de empleoy facturando 17 Primeros pasos,

millones de pesos en 2010, en parq queno .

el mercado local, regional e tropieces con las mismas

internacional. piedras que
encontraron otros en el
camino.
En este nUmero te

ﬁ DE presentamos a dos de

s
e ma  —

esas instituciones.

SUMATE AL CLUB

La fundacién E+E nacié en
2007 de la iniciativa de un
grupo de empresarios que
vislumbraron la posibilidad
de brindar asistencia integral
a emprendedores incipientes.
Seis afios mas tarde, la
institucién ya cuenta con

60 empresas de primera
linea que se constituyen

en benefactoras por medio
de aportes pecuniarios o
asesoramiento profesional.
La misién de E+E es
transformar una idea en una
empresay un emprendedor
en un empresario. Y esto

lo realizan mediante el
fortalecimiento del desarrollo
de emprendedores,
brindandoles asistencia en
todos los aspectos.

E+E se especializa

en capacitacién a
emprendedores en Plan

de Negocios (PDN). Los
proyectos son de diversa
indole, aunque se destacan
los industriales, tecnolégicos,
de servicios y textiles.

La etapa final de la
capacitacién incluye el
Programa de Mentorias,

a través del cual los
emprendedores reciben otra
visién de su negocio, una
mirada desde la experiencia y
el conocimiento del mercado
gue posea el empresario

% “El fracaso es la oportunidad de empezar de nuevo, pero mas inteligentemente”. Henry Ford, fundador de Ford.

mentor.

Al finalizar la capacitacion,
cada emprendedor realiza
una presentacién de su Plan
de Negocios ante una mesa
evaluadora. Superada esta
instancia, los emprendedores
se integran al Club de
Empresarios Emprendedores
de E+E. El Club surge como
un espacio de encuentro, de
intercambio de experiencias,
de generacién de redes, y de
capacitacion.

Fundacién E+E también
realiza acciones en paralelo
a su objetivo principal,

como reuniones, eventos

y actividades de todo

tipo que tienen como
objetivo proponer a los
emprendedores alternativas
de reflexion.

Fiarsidlai
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TEST
EMPRENDEDOR

¢ TENES

muchas

IDEAS Y NO TE DECIDIS POR UNA?

Hay muchas técnicas Sumando las
para determinar siun PUNTAJE POSITIVO VIVERO CHOCOLATES ARTESANALES perspectivas
-1 . PARA DIABETICOS ositivas de
emprendimiento es viable. positivas de
Sitenés un par de ideas IDEAS ALTERNATIVAS cada iniciativa,
- odés
buenas, es necesario dea distint v , : U H Hocolat 4 geterminar
< : ea distinta 'Oy a poner un vivero comuin y ay poco chocolate para . A
eval_uar cualeslaque mejor corriente. diabéticos. cudles laidea
se ajusta aloque sabésy — : X , - mas viable.
dés h Ad - Conocimiento del negocio Nunca vendimos plantasy no sé 1| Sabemos cémo hacerlo, perono | 3
po est ai:er- emas, e'sl nada de plantas. cémo venderlos.
Importante conocer cua
P . . L 2 Conocimiento sobre Hay algunos viveros mayoristas 2 | Yalosconocemosy tuvimos 4
deell
eellas eXIg,e una inversion proveedores pero no los contactamos. contacto con ellos.
grandeyy cual puede ser Conocimiento de los Como es una zona residencial 4 | No estamos seguros de cuantos | 2
|mplementada facmjne;nte. clientes hay muchas casas con jardine’s diabéticos hay en la zonay
Para comparar las distintas grandes. menos en la ciudad.
ideas, te syggrlmos que . Ingresos que puede generar | Medios, no se pueden cobrarmuy | 2 | Altos, los diabéticos estan 4
hagas el siguiente ejercicio. caras las plantas. dispuestos a pagar mucho por
En la ficha que estd en =sizilzo e szt
esta misma pagina anota Potencial de crecimiento No muy glrande. Sélomevana 2| Si lggramos hgcernos %onolcidos 4
H (Aumento en cantidades vendidas comprar los vecinos que estan podemos vender en todos los
cadaunade tusideasen oen la cantidad de clientes) cerca. quioscos de la provincia.
una columnay ponele un
puntaje del1al 5 para cada Cercania a los clientes Venderiamos en el barrio. 4 | No todos viven en la zona. 2
una de las cuestiones,
i Facilidad del proceso Compramos directamente, sélo 4 | Muchas exigencias sanitarias. 1
siendo 5 el mayor valory1el productivo hay que cuidar las plantas.
mepor. Como ves, laidea de
Al final de la columna Baja inversién requerida Tengo el lugar pero debo comprar | 4| Tengo que comprar las 1 poner un vivero tiene 32
obtendrés el puntaje las plantas. gmgﬂggggl-a materia primay los puntos, mientras que la
total de cada una de tus ES— N " T Aol — P fabrica de chocolates
i i ajos riesgos o0 es muy alto. 0. Las maquinas no son féciles
ideas. _Las |dleas con mayor RN O e I e obtuvo 35. _
puntaje seran mejores mal. De esa forma, es posible
que las que obtienen Pocos competidores Hay muchos viveros en la zona. 1| Hay muy pocas marcas que 5 decir que iniciar la,fabnca
pocos puntos, siempre 'y hacen chocolate para diabéticos. F‘e chogola_tes serauna
cuando hayas analizadoy Dificil que imiten la idea Sinos va bien, muchos pueden 2 | Esdificil que nos copien. Laclave | 4 Ild%a mss: Vlabh.a que
estudiado bien los puntajes copiarnos. esta en lareceta. a de aprir un vivero,
. siempre sobre la base
aS|gnad05- SUMAR LOS PUNTAJES 32 35 ili
P ANTERIORES de tus habilidades,
ara} 9L_’e veéas queno conocimientos y el
es dificil hacerlo, te entorno del mercado
proponemos el siguiente VIVERO CHOCOLATE PARA DIABETICOS potencial.
ejemplo. Supongamos que Ahora, borra los puntajes
estas tratando de decidir 32 35 del ejemplo anterior,
entre poner un vivero o una coloca tus propias ideas y
fabrica de chocolates para comenza a compararlas.
diabéticos.
Ministerio de NDUSTRIA GOBIERNO DE LA s - -
I - o @ Diacoia




PROGRAMAS
DE APOYO

EMPRENDER
DESDE MI BARRIO

Dias atras, y con la presencia
del gobernador José Manuel
de la Sota y del ministro de
Industria, Comercio y Mineria,
Jorge Lawson, se lanzd el
programa Emprender desde
mi Barrio, una iniciativa que
busca contribuir al desarrollo
socioeconémico de la ciudad
de Cérdoba, generando
igualdad de oportunidades
einclusién social a través

del fomento de la cultura
emprendedora.

éCoémo funciona? En
convenio con diversas
entidades barriales, ONG’s,
camaras empresariales y
universidades, Emprender
desde mi Barrio trabajara
sobre varios frentes:

Sensibilizacién. Se
realizaran jornadas de
sensibilizacién en los
distintos barrios de la ciudad
de Cérdoba para despertar
tu interés en emprender.
Capacitacién en Gestién.
Habra capacitaciones
presencialesy virtuales,
incluyendo la entrega de
material formativo sobre
herramientas emprendedoras.
Asesoramiento.

También podras acceder
periédicamente a
asesoramiento gratuito

por parte de personal
especializado.
Financiamiento. Si tu
proyecto es viable, el
programa prevé informarte
sobre las distintas lineas de
créditos disponibles.
Premios. Asimismo, tu
emprendimiento puede ser
premiados por la Secretaria
Pymey Desarrollo
Emprendedor de la Provincia.
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tu

barrio

TU MUNDO

LA SECRETARIA PYME Y DESARROLLO EMPRENDEDOR
DE LA PROVINCIA SALE A BUSCARTE
Y PRONTO TOCARA EL TIMBRE DE TU CASA.

Feriade
Emprendimientos. Se
organizaran ferias en los
distintos barrios en las
gue podras exponer los
productos que desarrolles.
Vinculacién. El plan prevé
vincularte con ONG’s y
otros emprendedores con
la finalidad de potenciar tus
proyectos.

I ::-oir

Como ves, es una excelente
oportunidad para que

te acerquesy te animes

a sacar afuera todo tu
potencial emprendedor.
Técnicos y profesionales
especializados te ayudaran
a comenzar este camino
gue te puede tener a

vos como el principal
protagonista. iSumate!

COMERCIO y MINERIA

Ministerio de NDUSTRIA,

GOBIERNO DE LA
PROVINCIA DE

CORDOBA

o A

EMPRENDE

CLAVES PARA PONER EN MARCHA TU PROYECTO

El programa cuenta con el
apoyo de Dia a Dia, Cadena 3
y Radio Maria.

Las entidades barriales que estén
interesadas en desarrollar estas
actividades destinadas a sus
vecinos pueden contactarse con
la Secretaria Pyme y Desarrollo
Emprendedor a través del mail
secretariapymeyde@cba.gov.ar o
telefénicamente al (0351)
434-2470, interno 235.

DiacDia

s diaadia.com.ar
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