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Instrumentos de apoyo ALAYA

CAPITAL PARTNERS

. . Inversionistas . .
Capital semilla | d Capital de riesgo
FINANCIAMIENTO angeles/redes

Incubadoras de negocios Aceleradoras

SERVICIOS DE Capacitacién empresarial
APOYOY
CAPACITACION
EMPRESARIAL Transferencia tecnolégica
Spin-offs universitarias
Spin-offs corporativas

Marco legal para la creacién, expansion, cierre de empresas
REGULATORIO n.centn.r.os scalesy
tributacién especial

GESTACION >> NACIMIENT>> DESARRDLL>> EXPANSIOh>

Fuente: Elaboracién de los autores en base a: OCDE (2011), Financing High-Growth Firms: The Role of Angel Investors, OECD, Paris; InnoGrips (2011), “Policies in support of high-growth innovative SMEs”, INNO
Grips Policy Brief nim. 2, junio 2011; LAVCA (2012), 2012 Scorecard: The Private Equity and Venture Capital Environment in Latin America, LAVCA, New York.




, . N
Ecosistema Local ALAYA
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Smart Money

Tiempo hasta 10 Afos

>
20% al 30% de retorno a Inversores



Escalera al cielo

Montos tipicos de inversion segun la fase
de desarrollo del emprendimiento

Venture
Early Stage -- Seed Invest. Angels | Capita
Friends
Family, and 0
Fools Y /&
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e &) ke Crecimiento/Expansion
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$10K $50K $500K $1MM $10MM $100MM
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Tipos de Inversores
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Venture capital funds
Typical investment size:
USD 3-5 million

Informal investors
i Angel investors
Fuu::: r[::;“ o Typical investment size:
USD 25 000-500 000
Seed stage investments Early stage investments

T

Financing gap




Ejemplos ALAYA
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Beneficlos

¢ Dinero
Alineacion de Intereses
Experiencia
Networking
Mejores Practicas
Global Scaling - Potenciacion




QUIENES SOMOS

Presencia en
Argentina, Chile y
Silicon Valley

Vinculacién con
Inversionistas
Angeles y otros VC’s
(Co-inversidn)

Extensa red de
relaciones en toda la
region

ALAYA
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Trackrecordy
trayectoria

Capacidad de
innovacion
tecnoldgica

Volumen de deal flow
y calidad de
emprendimientos
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 Portfolio ALAYA |

S topicflower
( transiationbackoffice Mecanismo visual para dirigir

............ actividades de Social Media

Servicios de traduccion multilingue
Machine translation

il%ImObi"ariO.com ers m I

Sistema de Gestion, Publicacion,
Portal de real state de productos Content Management — Produccion Venta y Seguros de vehiculos para
premium de contenido original concesionarias multimarca

 bracks!

ORTODONCIA INVISIBLE.

Tecnologia 3D para ortodoncia
invisible

WORDS THAT WORK
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Alto Potencial de crecimiento
Perﬁl de |OS Proyectos Innovadores

Emprendimientos

Mercado potencial en crecimiento
Emprendedor con visién clara y global.

e Productos TICs Innovadores
Servicios web

Interseccion de TICs con Salud, Educacion y
Alimentacion

Dinero - Alineacion de Intereses

Beneficios a los Experiencia - Networking

Mejores Practicas
Global Scaling - Potenciacion

Emprendedores

‘J,\
ALAYA

CAPITAL PARTNERS




Qué necesito? ALAYA
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Elevator Pitch One pager Investor Deck

Proyecciones
Econdmico/Fin
ancieras




Claves del éxito ALAYA
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El Tamano del Mercado y tasa de crecimiento
Pasion
Calidad del Equipo Emprendedor <+

Mente
+

El Producto y/o Servicio (el emprendimiento) Corazon

+
Accion

Oportunidad de Salida



Why Start-ups Fail?
Findings from the Startup Genome Project (3200 firms studied)

DISCOVERY VALIDATION EFFICIENCY
i Confirm i Seekvalidation | Refine business | Drive growth
i i whether they |} that peopleare | modelandim- | aggressively. MATU R ITY
S iaresolvinga | interestedin | prove efficiency |
{ meaningful } their product. | of customer i '
tartu p i problem. i acquisition.

Lifecycle A A \'}
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Gracias!
Luis Bermejo

Contacto:

luis.bermejo@alaya-capital.com

y' @Imbermejo

m ar.linkedin.com/in/luisbermejo
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